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主营业务

1、短视频和新媒体的MCN（Multi-Channel Network）业务
MCN模式源于国外成熟的网红经济运作，其本质是一个多频
道网络的产品形态，将PGC（专业内容生产）内容联合起来，
在资本的有力支持下，保障内容的持续输出，从而最终实现
商业的稳定变现。
目前公司拥有MCN品牌“烟波秋水阁”，在短视频和新媒体
行业领域具有一定知名度，其品牌商标价值较大。在抖音、
微视、全民小视频、头条号、企鹅号、大鱼号、一点资讯等
短视频和新媒体平台上，都拥有以公司为主体的MCN机构，
旗下拥有短视频网红达人共1000余人，拥有自媒体内容创作
者500余人。并且针对短视频年轻化的属性，公司目前正在与
大学高校洽谈合作，挖掘校园短视频网红达人，从而优化旗
下网红达人年龄结构和风格类型。旗下网红达人的创作领域
范围广，涵盖生活、美食、时尚、旅游、音乐、舞蹈、育儿、
搞笑、电影、综艺、娱乐、动漫、游戏、体育、数码、汽车、
教育、历史、文化等二十余种大领域，一百余种细分领域，
且网红达人粉丝人群各不相同，粉丝重合度低，领域垂直度
高。公司近期正在为旗下优质网红达人进行内容生产方面的
专业培训，提高网红达人内容质量。



主营业务

2、短视频和新媒体行业领域的新技术研发应用和软件产品APP的研发

在技术研发上创新发明了一种利用短视频应用进行文化作品传播和推广营销的方法以及

相应的商业模式。

在软件产品APP的研发方面，研发了一种流量商业交互聚合平台的构建实施方法、系统

和装置，并创新应用了区块链技术。

以上研发成果作为公司未来开展业务的核心技术，分别于2018年和2019年申请了发明

专利。



产品服务情况

包括产品用途和意义、技术先进性与特点、与国内外同类产
品或技术的比较、已产生的经济效益、产品所属领域基本情
况； 行业地位及市场份额；该领域的未来发展前景和趋势等：

短视频作为流量行业的代表产品之一，市场空间和需求非常
大，但这一领域内还没有一套完整的体系和成熟的商业模式，
品牌需求难以精准匹配目标客户，内容制造者和内容消费者
的连接紧密度较低，不利于精准的商业化营销。且当前无论
是平台方还是MCN机构方，在变现方式、变现能力、变现效
率上还处于形成摸索的阶段。因此，我们认为利用短视频领
域这一历史机遇期，快速完成产品和商业模式的开发布局，
是至关重要的。















商业（盈利）模式

（1）流量的商业
交互聚合平台是指
服务和促进流量商
业交互行业领域，
满足用户交易与互
动等各种需求，聚
合了用户、流量、
交易、互动等各种
要素的综合平台。

（2）这款平台APP接
受和邀请抖音、快手、
微视、全民小视频、
西瓜视频、火山小视
频、微信公众号、优
酷土豆、爱奇艺、B站、
头条号、企鹅号、百
家号、大鱼号、一点
资讯、趣头条等目前
网络上主流的平台上
的各种网红达人入驻
平台，聚合在一起形
成海量的网红流量资
源，同时也引进这些
平台的官方推广营销
渠道，聚合在一起形
成海量的公域流量资
源 。

（3）同时平台APP
接受和邀请各种商
家或商户，或者社
会机构、团体入驻，
引导他们学习和使
用流量红利，实现
商业价值。引导优
质商家和品牌利用
网络流量资源推广
营销品牌或产品，
聚合在一起形成海
量的商业需求。

（4）APP平台通过
匹配供应和需求，
撮合成交并提供服
务，通过收取技术
服务费或手续费的
方式实现项目盈利。



商业（盈利）模式

是应用区块链智能
合约技术，实现订
单合同的自动记录、
执行，整个订单合
同完成过程安全、
便捷、透明、可追
溯、不可被篡改。

是应用区块链数字货币技术，
实现了订单支付的安全、便
捷、透明、可追溯、不可被
篡改。由于数字货币的可交
易性、可流通性、具有价值
等性质，通过数字货币的自
然增值和通过收取交易手续
费，实现项目盈利。



苏州通泰易迅网络科技有限公司
成立于2016年，法定代表人：白
莹，注册资本：100万元整。公
司致力于移动互联网领域创新型
技术的研发和应用。自2018年以
来致力于研究短视频这一新兴的
行业领域，创新发明了一种利用
短视频应用进行文化作品传播和
推广营销的方法以及相应的商业
模式。



团队情况

包括股东整体情况，核心团队成员的从业经历和工作业绩，
获得高层次人才情况：

作为一家主营业务为短视频

和自媒体行业领域的科技型

企业，在行业领域内深耕多

年，积累了丰富的行业经验

和行业资源。在业务开展中，

我们也深知行业发展潜力和

发展痛点，并致力于研发创

新技术和产品，从而解决行

业痛点，服务于行业的各方

从业者，包括短视频新媒体

平台、MCN机构、网红达人、

商家、商户等等。

流量商业交互行业是一个全新的行业，全

新的市场。目前在这个行业市场，还没有

出现真正意义的竞品产品，目前已开展相

关业务的公司和产品，也大多采用传统的

广告传媒行业思路和模式进行运营，其实

质还是传统广告传媒行业。虽然目前行业

内的共识是：短视频和自媒体这个全新的

行业，起码将部分替代传统广告传媒行业

的部分功能和市场，但如果没有革命性的

技术或产品出现，是真正改变传统的广告

传媒行业，无法真正开创一个新的行业。

我们团队有着清晰地市场认知，有着

对行业领域的深耕经验，有着全完自

主产权的技术和方案，并申请了专利，

这是目前行业内绝无仅有的，我们要

开发的软件产品也是具有自主产权的、

创新性的，是对一个全新行业的市场

痛点切入，有着巨大市场潜力。我们

的目标定位类似于2012年的外卖和打

车行业，2016年的共享单车行业，开

创一个全新的行业市场，是我们努力

的最终目标。



融资需求



发展规划

Title Here

Title Here

Title Here

Title Here

Windows 10
Do not pray for 

tasks equal to your 

powers. 

产品的发展规划是：用半年时间
完成产品开发完善和初始用户积
累，并进行一定程度的推广；再
用一年半的时间快速抢占市场，
确立行业领导地位；再用两到三
年的时间稳定行业领导地位，并
不断扩大业务规模和盈利能力。

包括企业未来三年发展战略规划

和核心产品或技术的持续创新开

发计划
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